
Utiliser Facebook pour développer une marque localement
Générer des prospects acheteurs et vendeurs

     FORMATION MARKETING IMMOBILIER

Questionnaire de 
positionnement

Tour de table de recueil des 
attentes

Evaluations formatives régulières
par le formateur
Evaluation sommative des
connaissances à chaud
Evaluation sommative de la qualité
de la formation à chaud
Délivrance d’un certificat de
réalisation de la forrmation

Bilan téléphonique avec le client
Bilan téléphonique avec le
formateur
Évaluation du transfert des
acquis et mesure d’impact (de 1
à 3 mois)

Marketing immobilier via Facebook :devenez un expert, 
Créer un système automatisé de génération de prospects avec Facebook et ManyChat 

Compétence(s) visée(s) 

Contenu

AVANT PENDANT APRES

Dispositif de suivi de l’exécution et d’évaluation des résultats de la formation   

PUBLIC PROFESSIONNEL DE
L'IMMOBILIER

PRÉREQUIS AUCUN

PÉDAGOGIE APPORTS THÉORIQUES EN
PÉDAGOGIE ACTIVE 
EXERCICES PRATIQUES SUR POSTE
DIAPORAMA (TRANSMIS AUX
PARTICIPANTS), 
VIDÉOPROJECTEUR ET ORDINATEUR
QCM  

SANCTIONS ATTESTATION DE STAGE

PRIX 1400 € H.T

DUREE 28H

05.82.95.06.99 contact@maf-formation.org

LES BASES
Créer votre compte “Facebook
Business Manager"
Créer votre page Facebook

PROMOUVOIR UNE MAISON A VENDRE 
Publication Facebook pour créer une audience
Publicité à partir de la publication

CREER_VOTRE PREMIERE PUBLICATION
PUBLICITE FACEBOOK

Publication générale pour créer du bouche à oreille
Préparer votre publication afin d'en faire
un publicité
Créer un publicité à partir de votre
publication
Acceuilllr les prospects dans Facebook
Messenger via un conversation
automatisée
Importer la séquence de qualification
dans votre compte ManyChat PRO
Ajuster les tags [=étiquettes) en fonction
de vos besoins/souhaits
Mise en route des publicités

PROMOUVOIR UNE MAISON A VENDRE
Publication Facebook pour créer une audience
Publicité à partir de la publication

ENVOYER UN MESSAGE
exceptionnel à vos abonnés
(= Blast Marketing) Broadcast: promouvoir une
maison auprès de votre audience d'abonnés

PORTE OUVERTE
Générer du trafique piéton
Ciblage à utiliser pour votre
publicité de porte ouverte


