
Augmenter vos fans
Travailler votre notoriété
Augmenter votre vente en ligne

     FORMATION REMARKETING FACEBOOK

Questionnaire de 
positionnement

Tour de table de recueil des 
attentes

Evaluations formatives régulières
par le formateur
Evaluation sommative des
connaissances à chaud
Evaluation sommative de la qualité
de la formation à chaud
Délivrance d’un certificat de
réalisation de la forrmation

Bilan téléphonique avec le client
Bilan téléphonique avec le
formateur
Évaluation du transfert des
acquis et mesure d’impact (de 1
à 3 mois)

Récuperer vos visiteur perdus, en leur montrant des publicité ciblées des qu'ils se 
connectent sur facebook
Vous allez apprendre à monter des campagnes de pub qui vont génerer des ventes régulier 
de façon rentables

Compétence(s) visée(s) 

Contenu

AVANT PENDANT APRES

Dispositif de suivi de l’exécution et d’évaluation des résultats de la formation   

PUBLIC TOUT LE MONDE POSSEDANT
SITEWEB A VOCATION COMMERCIAL

PRÉREQUIS AUCUN

PÉDAGOGIE APPORTS THÉORIQUES EN
PÉDAGOGIE ACTIVE 
EXERCICES PRATIQUES SUR POSTE
DIAPORAMA (TRANSMIS AUX
PARTICIPANTS), 
VIDÉOPROJECTEUR ET ORDINATEUR
QCM  

SANCTIONS ATTESTATION DE STAGE

PRIX 1400 € H.T

DUREE 28H

05.82.95.06.99 contact@maf-formation.org

1) Identifier votre objectif
Quelle est l'action que vous voulez que vos visiteur
effectuent

2) Installer le pixel de suivi
le pixel de suivi permet à Facebook de savoir qui
visite votre site
Il est important de mettre le pixel en place le plus tot
possible, même si vous n'etes pas encore pret à
lancer vos campagnes

3) Créer votre première audience
Créer VOS audiences basées sur: le trafic de votre
site (pixel Facebook)
Vos fichier clients (mail ou téléphone)
Etendez vos audiences
Ciblage par ville et environs
Ciblage par sexe, age,intérêt,...
Audience similaire: Facebook, à partir de votre fichier
obtenu vous propose des clients similaire (ls clients
qui vous manquent)

4) Installez le suivi des conversions

5) Créer votre première campagne: Comment
créer une publicité efficace?

6) Évaluer la performance de votre campagne


